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| - Oferta Académica

Materia Carrera Plan Afo Periodo
Derecho Privado |11-Contratos MARTILLERO Y CORREDOR 11/15 2025 . 1
PUBLICO cuatrim.DESF
Il - Equipo Docente
Docente Funcion Cargo Dedicacion
GOTTERO, FLAVIA SILVINA Prof. Responsable P.Adj Semi 20 Hs
LLORENTE METILLO, MARCELA MARI Prof. Colaborador P.Adj Semi 20 Hs
DALMASSO, CECILIA ELENA Aucxiliar de Préctico A.lraSimp 10 Hs

[l - Caracteristicasdel Curso

Credito Horario Semanal

Teorico/Préactico |Tedricas| Practicasde Aula | Pract. delab/ camp/ Resid/ PIP, etc. | Total

90 Hs 4 Hs 2Hs Hs 6 Hs
Tipificacion | Periodo
C - Teoria con précticas de aula 1° Cuatr. Desfa
Duracion
Desde Hasta | Cantidad de Semanas | Cantidad de Horas
11/08/2025 21/11/2025 15 90

IV - Fundamentacion

Laasignatura esta estructurada en base a estudio de |os contratos en especial como continuidad de la antecesora, Derecho
Privado I1, que desarrolla entre otros gjes teméticos la Teoria General de los Contratos desde un enfoque que toma en
consideracién laregulacién normativa del nuevo Codigo Civil y Comercial como asi también las transformaciones de los
institutos contractual es experimentadas en la ciencia juridica a raiz de los cambios socio-econémicos y lainfluenciade los
principios generales del Derecho. El tratamiento de |os contratos en particular se plantea teniendo en cuenta lafuncion
econdmica preponderante que desempefian con especia enfoque en |os contratos inmobiliariosy relacionados en funcion a
desempefio profesional del egresado de la carrerade Martillero y Corredor Publico.

V - Objetivos/ Resultados de Aprendizaje

1. Conocer y distinguir las diversas categorias de contratos

2. Aplicar los conocimientos de lateoria general de los contratos con la identificacidn de |os el ementos de los contratos y su
perfeccionamiento.

3. Analizar contratos para determinar concordancias o discordancias con las normas que los regulan

4. Lograr que el alumno redacte clausulas contractuales y elabore contratos en base alas necesidades especificas de cada
situacion particular.

VI - Contenidos

| UNIDAD |: Compraventa: disposiciones gener ales
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1.- Compraventa en general. Definicion. Caracteres. Objeto. La cosa vendida. Comparacion con otros contratosy su
aplicacion supletoria.

2.- El precio: determinacion del precio, determinacion por tercero, modalidades de determinacion en el ambito inmobiliario.
Obligaciones de las partes. Formas de extincion.

3.- Clausulas especiales que pueden incluirse en el contrato de compraventa: Venta a satisfaccion del comprador. Venta con
pacto de retroventa. Venta con pacto de reventa. Venta con pacto de preferencia.

4.- Cosas Muebles:

a) Compra venta de cosas muebles: precio, silencio, formas de fijarlo, entrega de la documentacion, factura. Entregay
recepcion de la cosa.

b) Compraventa de cosas muebl es registrables. Régimen de los automotores, buques y aeronaves

UNIDAD Il: Compraventa inmobiliaria-Permuta

1. El boleto de compraventainmobiliaria: naturaleza juridica. Efectos. Oponibilidad al concurso o quiebray a otros terceros.
2. Regimenes especiaes. a) La propiedad horizontal: compra-venta de unidades “en pozo”, compra venta de unidades.
Régimen de partes comunes.

b) La compraventainmobiliaria en la Ley de Defensadel consumidor (24.240).

¢) Compraventaen lotes Ley 14.005 y su modificatorialey 23.266

3. Permuta. Concepto. Caracteres. Comparacion con otras figuras. Derechos y obligaciones de las partes. Eviccion total o
parcial.

UNIDAD Ill: .Donacién
1. Concepto. Formas. Efectos entre las partes y respecto aterceros. Clases. Diferencias con la compra venta

UNIDAD |IV: Fideicomiso
1. Concepto. Clases. Sujetos de larelacion fiduciaria. Obligaciones de las partes. Especial referencia al fideicomiso
inmobiliario. Situacién de los bienes fideicomitidos. Extincion del contrato.

UNIDAD V. Locacion

1.-Concepto. Caracteres. Disposiciones generaes. Objeto y destino. Tiempo de lalocacién. Reformas. Régimen de mejoras.
2.-Sublocacion. Efectos entre las partes y respecto del locador.

3.-Extincién. Efectos posteriores.

UNIDAD VI. Fianza

1.- Lafianza como garantia personal. Clases de garantias. Diferencias. Concepto legal. Caracteres. Comparacion con otras
figuras.

2. Formay prueba de la fianza. Capacidad. Obligaciones que pueden afianzarse.

3. Lafianzageneral. Nulidad o inexistencia de la obligacién principal: Afianzamiento de la obligacion contraida por un
incapaz.

4. Lafianzasimpley solidaria. La calidad del fiador principal pagador: andlisis del art. 1591 y valoracion critica. Efecto dela
fianza: a) entre fiador y acreedor; b) entre deudor y fiador c) entre los cofiadores. Extincion de lafianza: @) por via principal;
b) por via de consecuencia.

UNIDAD VII. Leasing
1. Concepto, objeto, canon, precio, modalidades, obligaciones de las partes. Efectos frente a terceros. Extincion del contrato

UNIDAD VIII. Contrato deobray de servicios

1. Disposiciones comunes a obrasy servicios. Definicién. Elementos.

2. Diferencias entre si y con otras figuras.

3. Precio. Obligaciones de las partes. Cooperacion de terceros.

4. Causales comunes de extincion.

5. Disposiciones especiales para el contrato de obra. Sistemas de contratacion de obra. Recepcion y aceptacion de la obra:
efectos.

6. Vicios ocultos. Ruina sobrevenida. Clases de defectos. Legitimacion activay pasiva. Clausulas de exclusion o limitacion
de laresponsabilidad por ruina.

7. Servicios: Disposiciones especiales.
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UNIDAD I X: Representacion y Mandato.

1. LaRepresentacion en el Codigo Civil y Comercial: definicion, clases, elementos.

2. El acto de apoderamiento: naturaleza juridica. Poder concepto y clases.

3. Mandato: concepto, elementos, sujetos, clases. Efectos entre partesy con respecto aterceros.
4. Sustitucion. Causales de extincion. Rendicion de cuentas.

UNIDAD X: Consignacion y Corretaje

1. Consignacién: definicion, indivisibilidad, efectos, obligaciones, plazos, prohibiciones, comision.

2. Corretaje: Concepto. Sujetos. Obligaciones. Prohibiciones. Garantiay representacién. Comision, supuestos especificos.
Gastos.

3. Diferencias entre mandato, corretaje y consignacion.

UNIDAD XI: Mutuoy Comodato

1. Mutuo: Concepto. Caracteres. Derechos y obligaciones de las partes. Extincion.

2. Comodato. Concepto y caracteres. Comparacion con otras figuras. Obligaciones del comodatario. Responsabilidad del
comodatario. Obligaciones del comodante. Conclusion del contrato.

UNIDAD XII: Lacesion de derechosy sus subtipos

1. Cesion. Elementos, caracteres. Objeto. Excepciones

2. Efectos del contrato entre las partes y respecto de los terceros. Notificacion. Conflictos entre partes.

3. Cesion de derechos hereditarios: Concepto y elementos. Cesion de bienes determinados. Derechos y obligaciones de las
partes. Régimen de la eviccion.

VI1I - Plan de Trabajos Practicos

Laasignatura se desarrollara através de clases tedricas y practicas cuyo objetivo principal es acanzar un abordaje completo
de los contenidos a fin de que los estudiantes logren un aprendizaje significativo y adecuado aladisciplinay gercicio
profesional de los egresados. Todas las instancias, tanto formales como informales desarrolladas en €l aula daran cuentade la
evolucién del alumno, y seran evaluadas para que e estudiante logre una autocomprensién de sus fortalezas y debilidades a
fin de poder sortearlas con éxito. Los trabajos practicos son dindmicos teniendo en cuenta las fluctuaciones normativas que
exceden la planificacion de los mismos, e inducen arealizar ajustes en cada ciclo lectivo.

VI1II - Regimen de Aprobacion

La asignatura se aprueba con un Examen final tedrico/practico que podra ser oral o escrito.

Durante el curso se desarrollarén trabajos précticos tendientes a evaluar la evolucién de | os estudiantes alumnos de los cuales
los estudiantes deberan aprobar el 80% de |os précticos que se desarrollen para obtener laregularidad de la asignatura.
Lacondicion de alumno regular se adquiere reuniendo |os siguientes requisitos:

1) Asistenciaa 80 % de las clases tedrico-précticas y.

2) Aprobacion de dos parciales o de sus recuperatorios o extraordinario. Las diversas instancias eval uativas seran escritas u
orales seguin disposicién de la Cétedra, atendiendo alas circunstancias del Curso y del calendario académico aprobado para €l
ciclo lectivo.

3) Aprobacion del ochenta por ciento (80%) de los trabajos practi cos que se propongan durante €l cuatrimestre y

4) Habra un recuperatorio extraordinario a final de la cursada que permitira recuperar una 0 ambas instancias evaluativas.
Régimen de Aprobacion con Examen Final:

ALUMNO REGULAR: Lamodalidad de examen final podra ser oral o escrita, segin determine el tribunal examinador.
ALUMNOS LIBRES: El dlumno libre debera rendir un examen previo tedrico préctico escrito u oral de caracter eliminatorio
que podra versar sobre cualquier tema comprendido en el programade la asignatura. La aprobacion del practico evaluativo
habilitard a pasar alainstancia de evaluacion final .

I X - Bibliografia Basica

[[1] BORDA, Algjandro y ots. DERECHO CIVIL Contratos,
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X - Bibliografia Complementaria

[1] NICOLAU, Noemi y os. Contratos en el Cédigo Civil y Comercia Editorial LaLey Buenos Aires 2016.
[2] CODIGO CIVIL Y COMERCIAL COMENTADO Ed. Rubinzal Culzoni o Laley.

[3] Abati y os. Ed. Garcia Alonso.

[4] MANUAL DEL CORREDOR INMOBILIARIO SEGUN DNU 70/2023.

[5] SITIOSDE INTERNET

[6] « www.infojus.gob.ar

[7]  Infoleg.mecon.gob.ar

[8] » www.eldial.com.ar

[9] » www.saberderecho.com

[20] » www.eldial.com

X1 - Resumen de Objetivos

1. transmitir alos alumnos las normas particulares que regulan cada tipo contractual en especia de aquellos que hacen al
desarrollo profesional del Martillero y Corredor Publico.

2. Incentivar a alumno afin de que pueda obtener un aprendizgje significativo, aplicable a gercicio concreto de su
profesion.

X1l - Resumen del Programa

UNIDAD I: Compraventa: disposiciones generales
UNIDAD I1: Compraventainmobiliaria-Permuta
UNIDAD I1I: Donacién

UNIDAD IV. Fideicomiso

UNIDAD V. Locacién

UNIDAD VI. Fianza

UNIDAD VII. Leasing

UNIDAD VIII. Contrato de obray de servicios
UNIDAD IX: Representacion y Mandato.
UNIDAD X: Consignacién y Corretaje

UNIDAD XI: Mutuo y Comodato

UNIDAD XII: Lacesion de derechos y sus subtipos

X111 - Imprevistos

Losimprevistos surgidos durante el cursado de la materia seran resueltos por la catedra priorizando el cumplimiento de las
unidades tematicas consignadas en el resumen del programa.

X1V - Otros

| Sin observaciones

ELEVACIONy APROBACION DE ESTE PROGRAMA

Profesor Responsable

Firma:

Aclaracion:

Fecha:
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